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Wir wissen um den
besonderen Wert
von Immobilien

,,Erleben Sie erstklassigen Immobilienservice™
— dieser Leitspruch ist fiir uns mehr als nur
eine Aussage: Hochwertige Qualitdt bei der
Dienstleistung und das Eingehen auf die Indi-
vidualitdt von Mensch und Immobilie bestim-
men unser Handeln.

Mit Engel & Volkers Tiibingen profitieren Sie
von jahrzehntelanger Vertriebs- und Marke-
tingerfahrung bei der erfolgreichen Vermark-
tung oder der Suche nach lThrer Wohn- oder
Gewerbeimmobilie — egal, ob zum Kauf oder
zur Miete. Lokal eingebunden, mit einem welt-
weiten Netzwerk sowie einer breiten Palette
an individuellen Vermarktungsaktivitdten und
Leistungen, bieten wir ein konkurrenzloses An-
gebot, um die richtige Zielgruppe zu be-
geistern oder das passende Objekt zu finden.
Wir freuen uns, Thnen nachfolgend einen Ein-
blick in die Engel & Volkers Immobilienwelt

zu geben.

Herzlich t aus der Tiibinger Altstadt,

Iy

Dietmar Helmle
Dipl. Betriebswirt (FH)/Inhaber

“Polva. Hel Lo

Petra Helmle
Dipl. Betriebswirtin (FH)/Inhaberin
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Die Engel & Volkers-Gruppe:
40 Jahre Professionalitat,
Begeisterung und erstklassige

Dienstleistung

Der Erwerb und Verkauf von Immobilien
erfordert die Expertise erfahrener Makler.
Mit Engel & Volkers — als Marktfiihrer der
bankenunabhingigen Immobilienmakler in
Deutschland — steht Thnen ein sachkundiger,
diskreter und objektiver Immobilienmakler
zur Seite, der Sie von den ersten Uberlegun-
gen bis zum Abschluss eines Kaufvertrags
begleitet.

Engel & Volkers ist ein weltweit fithrendes
Dienstleistungsunternehmen in der Vermitt-
lung von Wohn- und Gewerbeimmobilien so-
wie Yachten und Flugzeugen. An insgesamt
mehr als 800 Standorten weltweit, davon ca.
275 Standorten in Deutschland, bietet Engel

& Volkers privaten und institutionellen Kun-

den eine professionell abgestimmte Dienst-

leistungspalette. Beratung, Verkauf und
Vermietung sind die Kernkompetenzen der
iiber 12.000 tdtigen Personen. Derzeit ist En-
gel & Volkers in mehr als 30 Léndern auf
fiinf Kontinenten présent. Die Grundlage des
iiber 40-jghrigen Erfolgs basiert auf inten-
siver Aus- und Fortbildung in einer eigenen
Immobilien-Akademie sowie auf einer hohen
Qualitdtssicherung des systematisch aufge-
bauten Leistungskataloges. Zusétzlich werden
die selbststdndigen Biiros, welche im Rahmen
des Franchisesystems unter dem Namen Engel
& Volkers gefiihrt werden, in den Bereichen

Weiterbildung, Werbung sowie iiberregionale

Kunden- und Objektverfiigbarkeit unterstiitzt.



Zuhause im regionalen Markt -
Uuberregional bestens vernetzt

Gute Grinde fur lhre Vermarktung mit Engel & Voélkers

m Regionale Beratungskompetenz m Etabliertes Shop-Konzept verstirkt die
und iiberregionales Netzwerk Prasenz Ihrer Immobilie am Markt
m Fachkundige Einwertung Ihrer Immobilien m Bankenunabhéngigkeit

m Detaillierte Zielgruppenanalyse m Transparenz und Verldsslichkeit
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Eine hohe Lebensqualitit, weltweit fiihrende
Industriebetriebe, die Exzellenz-Universitét
Tiibingen und die Ndhe zur Landeshauptstadt
Stuttgart prigen den Kern unseres Tatig-
keitsgebiets im Landkreis Tiibingen. In die-
sem Einzugsgebiet werden jihrlich zwischen
3.000 und 3.400 Immobilien und Grundstii-
cke verkauft. Das Preisniveau ist stetig stei-
gend und die Nachfrage libersteigt bei weitem
das Angebot. In naher Zukunft wird es im
Raum Tiibingen durch die Ansiedlung von

Unternehmen im Bereich der Kiinstlichen
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Intelligenz sowie Elektromobilitit eine wei-
tere Nachfragesteigerung geben. Wir ken-
nen den regionalen Markt sehr genau und
ibernechmen auf Wunsch auch Vermitt-
lungstitigkeiten in der angrenzenden Region
oOstlicher Schwarzwald.

Mehr Details zum regionalen Immobilienmarkt
enthilt der Engel & Volkers Wohnimmobilien-
Marktbericht Deutschland 2020/2021, den wir
Ihnen auf Wunsch sehr gerne zukommen las-

sen.



Unsere Erfolgsformel fur Sie:
Eine starke Marke weltweit und
verlassliche Experten vor Ort

Auf Engel & Volkers konnen Sie sich verlas-
sen — egal, ob es um ein iiberregionales, viel-
leicht sogar weltweites Immobilienanliegen
geht oder um ein Objekt in unserem , Landle®,
Dabei wenden wir von Engel & Volkers Tii-
bingen konsequent unser Unternchmensver-
sprechen und die Philosophie an: ,Wir bieten
erstklassigen Immobilienservice — ganz gleich,
wie hochherrschaftlich oder bodenstiandig ein
Objekt ist. Denn wir wissen, dass jede Art von
Immobilie fiir einzelne, individuelle Kunden
passend und wertvoll ist.“ Egal ob feudales
Haus, Eigentumswohnung mit Renovierungs-
bedarf, nettes Feriengrundstiick oder rendite-
orientierte Kapitalanlage.

Um diesen Anspruch erfiillen zu konnen, ist

neben einer bekannten Marke ein starkes Team

von Mitarbeitern vor Ort entscheidend. Denn
wir sind iiberzeugt: die Menschen und Mit-
arbeiter gestalten maB3geblich den Erfolg fiir
ein Unternechmen und dessen Kunden. Unser
derzeitiges Team in Tiibingen, bestehend aus
acht Personen, hat immer ein gemeinsames
Ziel: professionelle, erstklassige Dienstleis-
tung in allen Fragen rund um Immobilien und
somit dem Immobilieninteressierten individu-
clle Betreuung, Sicherheit, beste Ergebnisse
sowic Bequemlichkeit zu bieten. Grundlage
hierfiir sind fundierte, regionale Marktkennt-
nisse, regelmiBige Weiterbildungs- und Quali-
fizierungsschulungen sowie die Férderung von
fachlichem Nachwuchs, weshalb Engel & V6l-
kers Tiibingen seit vielen Jahren auch Ausbil-

dungsbetrieb fiir Immobilienkaufleute ist.
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So verstehen und leisten wir
erstklassigen Immobilienservice

Professionalitat & Engagement
m Bestens ausgebildete Immobilienspezialisten.
m Umfangreiche, individuelle Vermarktungsmdglichkeiten fiir jedes Objekt.

m Unbedingter Wille, das bestmdgliche Ergebnis fiir unsere Kunden zu erzielen.

(Banken-) Unabhangigkeit
m Wir konzentrieren uns ausschlieBlich auf die Vermittlung von Immobilien.
m Kopplungsgeschéfte wie Baufinanzierung, Versicherungen oder Bausparvertrage tatigen

wir nicht — der Kunde und die Immobilie stehen immer im Mittelpunkt unseres Handelns.

Verlasslichkeit & Fairness

m Entscheidender als hohe Preisversprechen sind die besten Ergebnisse in der Umsetzung.
m Wir lassen uns an unseren Aussagen und Resultaten messen.

= Wir nennen keine unseriosen Einschétzungen und Mondpreise — Immobilien sind fiir

Eigentiimer und Kéufer ein gewichtiges Gut und wir wissen um unsere Verantwortung.

Klarheit & Ehrlichkeit

m Wir pflegen eine offene und ehrliche Kommunikation mit allen Kundengruppen.
m RegelmiBige und sachliche Informationen in Form von Besichtigungsberichten

und Gespréchen sind fiir uns eine Selbstverstandlichkeit.

Verantwortungsbewusstsein
= Wir wissen um den besonderen Wert von Immobilien und die damit
verbundenen geldwerten Betrége.

m Respekt im gegenseitigen Umgang sowie vor Eigentum und Vermdgen ist fiir uns essentiell.

m Unsere Kunden verlassen sich auf uns als kompetente Spezialisten. Das ist fiir uns Verpflichtung.




Erfolg gestalten: 8 Schritte zum erfolgreichen

Individuelle Kompetente
Erstberatung Preiseinschatzung
Ihre
Immobilie

Bewertung
des Objektes

Erstgesprach

Priufung der
Vermarktungs-
moglichkeiten

Erstbesichtigung
vor Ort

-
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Exklusive Marketing-
Vermarktung aktionen
und Vorbereitung

Gesprache mit
vorgemerkten
Kunden

Exposé-
erstellung und
-versand

Prasentation
im Internet
(funf Portale)

Auftragserteilung

Prasentation

im Shop-
schaufenster
Vermittlung oder
Erstellung des
Energieausweises Prisentation in
Regional-
broschuren
Erhebung objekt- Anzeigenschal-
relevanter Daten tung in Print- und
bei Behérden Onlinemedien

Direktmarketing
durch Nachbar-
schaftsinfos

Nutzung des
Engel & Volkers
Netzwerks

Ma[3geschneidertes
Marketingkonzept

m Realistische, ehrgeizige Preisstellung
m Detaillierte Zielgruppenanalyse

m Vielfiltige Werbemoglichkeiten

m Umsetzung nach Abstimmung
und Zustimmung der Eigentiimer

= Auf Wunsch diskrete Vermarktung



Verkauf lhrer Immobilie ENGEL&VOLKERS

Optimale RegelmaBige Professionelle Umfassender
Besichtigungs- Informationen Vertrags- After-Sales-Service
planung verhandlung
In(%nvnd‘uelles Bonitatskontrolle Hllfes.tellung
Besichtigungs- . R bei der
konzept potenzieller Kaufer Haushaltsauflésung

Aktivitatenreport
Uber Verkaufs-

status
Unt tat
Einzel- Verkaufs- neers "u “ung
. . des Kaufers
besichtigungen verhandlungen . )
im neuen Objekt
Aktuelle
Markt-

. informationen
RegelmaBige

schriftliche Vorbereiten des - .
Besichtigungs- Kaufvertrags Ubergabeservice
berichte
Auswertung
von Marketing- Vertrags-
mafBnahmen abschluss

Betreuung und
Kontakt zum
Verkaufer

Gesprachsberichte
an den Verkaufer

Wichtige Voraussetzungen fur
bestmodgliche Ergebnisse
m Regionale Marktkenntnis

» Kontakt mit moglichst
vielen potenziellen Kéufern

» Vermeiden von Besichtigungstourismus

» RegelmaéBige Information und
Kommunikation an die Eigentlimer




Leistungspakete

Fiur Kaufinteressierte

m Registrierung mit allen relevanten Suchkriterien

m Vorabinformation iiber neue Angebote

m Individuelle Betreuung - keine Massenbesichtigung von Objekten
m Vollstdndige Transparenz inkl. kompletter Objektunterlagen

m Keine Vergabepraxis in Abhingigkeit von Finanzierung durch bestimmte Banken
(Bankenunabhéngigkeit)

m Vorbereitung des Kaufvertrags, Begleitung bei der Ubergabe inkl. Ubergabeprotokoll

m Auf Wunsch Vermittlung von Fach-Handwerkern, Energieberatern etc.

Fur Vermieter Fur Mietinteressierte
m Mietpreisempfehlung m Vorabinformation iiber neue

m Exposéerstellung und -versand Immobilienangebote

= Umfangreiche Priisentation auf m Vollstindige Transparenz des Objekts

finf Internetportalen m Keine Massenbesichtigungen,

m Vorauswahl von Interessenten nach sondern individuelle Betreuung

Wiinschen des Vermieters m Transparenz bei der Vergabepraxis
m Organisation und Durchfithrung von m Objektiibergabe inkl. Protokollierung
Besichtigungen

m Bonitédts- und Mieterselbstauskiinfte

m Mietvertragserstellung

m Objektiibergabe inkl. Protokollierung




Leistungsentgelte

Bei erfolgreicher Tatigkeit eines Maklerunternehmens durch Vermittlung einer Kauf- oder
Mietimmobilie wird die erbrachte Dienstleistung in Form der Provision/Courtage entlohnt. Die
Details der Provisionen in Deutschland werden hierbei zum einen vom Markt, zum anderen vom
Gesetzgeber geregelt bzw. vorgegeben.

Bei Mietgeschiften gilt auf der gesetzlichen Basis des sogenannten ,Bestellerprinzips® seit 2015,
dass derjenige Marktteilnehmer, welcher den Makler fiir eine Tétigkeit beauftragt, diesen im Er-
folgsfall auch zu bezahlen hat. In aller Regel ist dies der Eigentiimer einer Immobilie, der diese ver-
mieten mochte. Die maximale Provisionshohe ist gesetzlich mit zwei Monatskaltmieten zuziiglich
Mehrwertsteuer festgeschrieben.

Die Maklerprovisionen bei der Vermittlung von Kaufimmobilien hat der Gesetzgeber zu Ende De-
zember 2020 ebenfalls deutschlandweit einheitlich geregelt. Die wichtigsten Eckpunkte im ,Gesetz
iiber die Verteilung der Maklerprovisionen bei der Vermittlung von Kaufvertragen™ sind:

m Geltungsbereich: selbstgenutzte Wohnimmobilien fiir Privatpersonen.

m Die Maklerbeauftragung muss zwingend in Textform erfolgen.

m Falls das Maklerunternehmen fiir Verkdufer und Kaufer (Doppelmaklertétigkeit) aktiv wird (Re-
gelfall), dann muss die vereinbarte Provision fiir beide Parteien gleich hoch sein. Die konkrete

Hohe wird vom Gesetzgeber nicht vorgegeben. Engel & Volkers Tiibingen berechnet hier i.d.R.
jeweils 3,95 % inkl. MwSt. auf den notariellen Verkaufspreis.

m Alternativ lisst das Gesetz auch die Beauftragung des Maklerunternehmens nur durch eine Par-
tei, d.h. Verkdufer oder Kédufer, zu. In diesem Fall ist lediglich der jeweilige Auftraggeber pro-
visionspflichtig. Die Tétigkeit fiir nur eine Partei ist in unserer Praxis eher die Ausnahme, aber
individuell vereinbar.

Mit diesen gesetzlichen Provisionsregelungen gilt mehr denn je fiir Kunden, sich nicht nur tiber die

Kosten fiir eine Maklertétigkeit zu informieren, sondern die Frage zu stellen, welche Leistungen

konkret hierfiir erbracht werden! Und bei Engel & Volkers Tiibingen kdnnen Sie sicher sein:

Die professionelle Vermittlung von Immobilien ist mehr wert als sie kostet!




Aktivam Markt
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). & P. Helmle Immobilien GbhR
Jakobsgasse 8, 72070 Tlbingen, Tel. +49-T071/407880
Tuebingenf@engelvoelkers.com, www.engelvoelkers.com/tuebingen




