Worin liegt die Stirke von Engel
& Vilkers?

Meben der mehrfach ausgezeich-
neten Qualitdt und Sorgfalt, die in
unserem Hause absolute Prioritat ha-
ben, steht unser Netzwerk ganz klar
im Vordergrund. Enger Kontakt zu
unseren 37 Biros in der Schweiz, so-

wie zu mehr als 350 Wohn- und Ge-
werbebiiros weltweit, garantieren
fir eine Vermarktung par Excellence
und somit fir den Erfolg unserer
Kunden. In Kreuzlingen sind wir da-
durch gerade fir unsere Kunden aus
Deutschland und dem Europaischen
Ausland quasi ein Tor zur Schweiz.

Wie ist die Lage am Immobilien-
markt in der Region Kreuzlingen
und was ist gefragt?

Crer Markt in der Region ist nach wie
vor héchst wertstabil. Dies macht

ginen Immobilienkauf am Boden-
see zu einem Uberdurchschnittlich
attraktivem Investment, nicht zu-
letzt durch die Gewissheit, dass Im-
miobilien im Thurgau in Zukunft eine
Wertsteigerung erfahren werden.
Ausserdem liegt bei Immobilien ein
geringeres Risiko vor, als es bei an-
deren Investments der Fall ist. Wenn
wir mit unseren suchenden Kunden
sprechen hat so gut wie jeder die sel-
ben Winsche: Lage, Lage, Lage. Je-
der weiss, dass die Lage einer Im-
mobilie den Preis bestimmt, und

an guten Lagen mangelt es uns am
Bodensee nicht. Die Preise fir Ob-
jekte in eben solch guter Lage sind
nech immer ganz oben anzusiedealn;
sei es die Villa mit direktem Seean-
stoss, fir die gut und gerne Grund-
stickspraise von bis zu CHF 1600
aufgerufen werden, oder Eigen-
tumswohnungen mit Panorama-
seesicht am Unterses, die in Prejsre-
gionen von stattlichen Einfamilien-
hiusern eindringen. Heiss begehrt
sind aber auch Einfamilienhauser in
Krauzlingen. Im Marz betreutes ich
ein Objekt in Kreuzlingen, bei dem
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meine Kollegen und ich einmal elf
Besichtigunstermine an einem ein-
zigen Tag hatten. Das spricht natiir-

lich fiir sich.

Finden auch extrem schwierige,
vermégenswaltungsintensive:

Objekte ihren Absatz.

In der heutigen Zeit besticht ein erst:
auf den zweiten Blick attraktives, je-

doch sicheres Investment meist mehr,

als eines, das in erster Linie dem Pres--

tige des Kaufers Rechnung tragt. Pri-
vatleute und Investoren gleichermas-

sen haben lhr Renditeziel zeitlich

von mittel- auf langfristig gestreckt:
- eine sichers Geldanlage ist heute:
ungleich wichtiger, nicht zuletzt auf-

grund der unsicheren Eurclage.

Was macht die Schweiz fir die
Kiufer so interessant, und wel-
che Strategie verfolgen die In-

vestoren?

Die Schweiz ist seit jeher nicht nur
durch ihre Lage im Herzen Eurcpas:
bei Investoren und Wirtschaft ge-

schatzt und geliebt. Die Sicherheiit
des Schweizer Franken, und vor all-
lem die Werthaltigkeit kénnen al's
Garant fir ein sicheres Investmemt
gesehen werden. Das erklart auch
die stetige Nachfrage an Miet- und
Eigentumswohnungen. Unsere lmi-
vestoren sind stets auf der Suchee
nach geeignetam Bauland in der ge-
samten Region, um der Nachfrage
an Wohneinheiten, die nicht zulet=t
aufgrund des gewachsenen Zuwani-

derungsschubs von meist hoch qua-
lifizierten Einwanderern aus der Zem-
tralschweiz und der EU gerecht zw
werden,

Was kénnte die Nachfrage weii-
ter antreiben?

Zum einen wird das in naher Zukundt
eine sich wandelnde Wirtschafts-
lage in Europa und der ganzen Wellt
sein. Zurm anderen sind es viele Meni-
schen leid, in einer Staatengemeini-
schaft selidarisch fir den nicht gleii-
chermassen gesunden Machbarn zw
birgen und finanziell aufkormmen

zu missen, Dies kinnte den Gelld-
fluss ins Schweizer Inland weiter ain-
treiben. Aber auch innerhale dler
Schweiz ist zu beachten, dass dlie
angesprochene Lage in Wirtschaft
und Industrie ebenfalls Auswirkuin-
gen auf die hiesigen Geschifte, Ver-
mégen und Wachstumsplane haben

kann. Eine Immobilie ist nach wie vror
neben Gold eines der sichersten umd
interessantesten Geldanlagen tber-
haupt.

Wie sehen Sie die Gefahren biei
steigenden Zinsen?

Zur Zeit vergeben Banken vergleichns-
weise glnstige Kredite, was awf-
grund des dadurch gestiegenen ver-
flighbaren Kapitals von Privatleuten
und Investoren natlrlich zu eirer
verstarkten Nachfrage an Immalkoi-
lien gefiihrt hat. Da das Angebot an

Immahbilien jedoch nahezu gleich gje-
blieben ist, steigen die Preise. Stei-
gende Zinsen kénnen in dieser Recth-
nung fir Ausgleich sorgen und als
automatischer Regulator fir Immio-
bilienpreise wirken. Steigen die Ziin-
sen jedoch Uberdurchschnittlich, be-
steht die Gefahr, dass fir Immobilieen
Preise unter Wert gezahlt werde:n,
was ein Halten der Objekte zur Folwe
haben wird. Sie sehen, dass ein stei-
gender Zins sowohl positiv, als audch
negativ for Kaufer und Verkiuffer
sein kann. Insofern sehen wir keime

unmittelbare Gefahr von steigendeen
Zinsen ausgehen. Es kommt darawf
an, am Anfang einer jeden Phase
sine Kaufentscheidung zu falle:n,
um die jewesiligen Vorteile chne dlie
Nachteile eines reagigrenden Mark-
tes auszunitzen.

Welche Dienstleistungen bieten
Sie Investoren an und welche
sind dabei besonders gefragt?

inser Leistungsspektrum erstreckt
sich wvom Finden (z.B. von Baulard)
uber Preisverhandlungen bis hiin
zu der Vermittlung und Vermark-

tung eines fertigen Projekts. Ganz
im Sinne eines "One-5top-Shops’,
Das Zusammenbringen der Investo-
ren mit Drittdienstleistern und Fach-
leuten aller Art, sowie das Aufspii-
ren’ und vermitteln von anschlies-
senden Objekten gehért ebenfalls
zu gefragten Dienstleitungen. Viele

Investoren - allen voran ansassige
und namhafte Untarmmehmen - wis-
sen unsere Diskretion sehr zu schat-
zen. Ein Beispiel: Wir bieten sinem
Bautrager Land in einer mittelgros-
sen Gemeinde an. Dieser zeigt Inter
esse, michte jedoch zusatzlich mehr
Fache erwerban. Selbstverstandlich
méchte er nicht zum Stadtgesprach
werden, sollte ein Geschaft auf-
grund auseinandergehender Preis-
vorstellungen nicht zustande kom-
men - und higr kommt eine weitare
Spezialitit von uns ins Spiel. Wir fin-
den das fehlende Bauland, vermit-
teln diskret zwischen den Parteien
und setzen alles daran, dass am Ende
vorn Tag jeder zufrieden ist.

Gibt es in der Region Kreuzlingen
noch genigend Angebote (Nach-
frage und Angebot fir Kaufer)?
Wir haben seit lanuar eine stetig
wachsende Nachfrage erlabt und
bei manchen Immeobilien (bersteigt
diese auch nach wis vor das Ange-
bot. Was wir immer suchen und auch
sehr zligig zu guten Preisen verkau-

fen, sind Immaobilien im Kreuzlinger
Zentrum. Hier ist zum einen die sehr
praktische Infrastruktur und zum an-
deren die Grenznahe sowie die Ver
kehrsanbindung ausschlaggebend.
Es sind jedoch nicht nur Deutsche
Kunden, sondern auch vermehrt Fa-
milien aus der Region und Senioren,
die nach einem langen Aufenthalt in
urbanen Gebieten die landliche Idylle
des Bodensees sehr zu schitzen wis-
sen. Es ist wahr: Wir hier am Boden-
see werden von vielen Auswertigen
fir unsere Gegend beneidet
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